Descubre los beneficios
—(_ de utilizar la tecnologia
de ToolsGroup

En un entorno en el que la demanda es cada vez mds
variable y en el que nos encontramos con una explosién

en el numero de SKUs, presion de los competidores, mayor
obsolescencia de los productos y limitaciones de
capacidad, la planificacion service-driven de ToolsGroup
se convierte en el mejor aliado de las empresas fabricantes
para cumplir con sus compromisos de servicio y, al mismo
tiempo, reducir el inventario. Descubre cémo algunos de
nuestros clientes han conseguido superar sus retos.
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Mejora inmediata de los niveles FTA

(First Time Availability) hasta el 97'1%. Gracias al programa de mejora continua con ToolsGroup, estamos
ahora en el punto en el que podemos desconectar de nuestras propias
correcciones manuales y confiar totalmente en las previsiones.

- Joseph Ludorf, Director Ejecutivo de la Cadena de Suministro,
CIPLA Medpro
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Aumento de los niveles de servicio del
Desde el principio, apostamos por un gran despliegue del proyecto, en 87% al 97%, incluso durante los picos
lugar de abordarlo por pequefias dreas. Esto fue posible porque el estacionales

sistema era facil de utilizar y no necesitdbamos hacer cambios en él.
Nuestros equipos comerciales de diferentes mercados participaron en
la implementacion, por lo que ahora estdn totalmente preparados para
gestionarlo 90

- Ralf Carlstrom, Director General, Hogands
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Nuestros clientes fabricantes suelen alcanzar los siguientes beneficios:

10-30% 96% 50-90%

Reduccién en el inventario Mejora de la disponibilidad de Reduccién de la carga de
producto en un 96% o mas trabajo del planificador
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e Aston Martin accelerates
service with machine learning
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