LA EVOLUCION DE S&OP

El concepto de S&OP existe desde hace mas de 30 afos. A pesar de ello, ha sido recientemente cuando los beneficios de
alinear ventas, marketing y operaciones han llegado a su tope. Y tu, ;donde estas en la evolucién S&OP?
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El proceso se implementa y Se aplica una visién end Un plan alinea los objetivos La demanda guia el proceso
el abastecimiento empieza to end al proceso S&OP; de ventas con los resultados S&OP. Se empieza a hablar
a estar alineado con la el abastecimiento de marketing y operaciones de rentabilidad: los drivers
demanda. Las necesidades comienza a equilibrarse en una vision comun. A pesar estan mas ligados al aspecto
de ventas y operaciones no con la demanda. de ello, todavia no se logran financiero que a los

estan bien equilibradas. los objetivos finales. inventarios.
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