
LA EVOLUCIÓN DE LOS MÉTODOS DE FORECAST
Las mejoras en las técnicas de forecast son de lo más significativas cuando hay un cambio de enfoque en las 
mismas (de No Forecasting a Naive, de Statistical a Demand Planning y de Demand Planning a Demand Modeling).

La combinación de Demand Modeling y Machine Learning 
reduce los errores y las ventas perdidas en un 33%.

Puramente reactivo

Asume que la demanda 
del año pasado o del  

Se adapta a una curva 
de forecast a través 

de cantidades de demanda 
históricas. 

Incorpora datos 
sobre estacionalidad, 

tendencias y promedios 
móviles

A menudo se realiza 
en Excel

mes pasado repetirá de nuevo 
el próximo mes.  

Predicción estadística de 
patrones de demanda

mensuales o semanales

La jerarquía y los efectos 
causales se incorporan 

en el cálculo del forecast

Gestionarlo en Excel se 
convierte en una pesadilla

Apovecha datos de detalle 
downstream para 

conseguir una señal de demanda 
más nítida, reduciendo la 
volatilidad y el efecto bulwhip

Incluye técnicas que están 
asociadas al demand 

sensing a corto plazo, para 
mejorar de forma significativa el 
forecast

Utiliza big data para 
mejorar el forecast 

accuracy

Se basa en modelos 
robustos para poder 
gestionar los “drivers” 

de la demanda, tales como 
detalles promocionales, 
introducción de nuevos 
productos, redes sociales, 
etc.


